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AdvancedProgram Military Business

2 Tage Start-Seminar (bei der WIMCOM)
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Academy (Webinar)
6 Module im 14- tägigen Rhythmus

Selbststudium per Video + Review in der Gruppe 

für 60 min als Videokonferenz

Coaching (persönlich)*
Einzelberatung 

in 3 persönlichen-Terminen mit Fokus auf 

individuelle Bedarfe

3 Tage Abschluss-Seminar (bei der WIMCOM)

Kennenlernen und Vernetzen in der Gruppe, Überblick über das Seminar, 

überfachliche Inhalte „Military Business“

ACADEMY – Modul 1

„Auftraggeber Bundeswehr“

Abschlussprüfung und Diskussion von Business Cases mit Bezug zu den Schulungsmodulen

| Erfahrungsaustausch | Abschlussabend 

Initial

(Planung des Arbeitgebers und 

Erwartung des Arbeitnehmers)

Final

(Impulse für eigene Aktivitäten und  

Weiterbildungen im Military Business)

Individuelle Praxistipps 

für das Geschäft mit der Bundeswehr:

• Kommunikation mit ÖAG effektiv 

gestalten

• Fachforen nutzen

• Neue Kontakte knüpfen

• Netzwerke erweitern

• Eigene Person vermarkten

• Vertriebskonzepte entwickeln

• sonstige Themen, die Ihnen wichtig sind

ACADEMY – Modul 2

„Customer Product Management“

ACADEMY – Review zu Modul 1 + 2

ACADEMY – Modul 3

„ Wehrtechnische Industrie (Überblick)“

ACADEMY – Modul 4

„Business Development Wehrtechnische Industrie “

ACADEMY – Review zu Modul 3 + 4

ACADEMY – Modul 5

„ Netzwerke, Verbände, Organisationen in der 

wehrtechnischen Industrie“

ACADEMY – Modul 6

„ Compliance bei Bundeswehr/ Industrie“

ACADEMY – Review zu Modul 5 + 6

* auf Wunsch auch als Videokonferenz
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Wir coachen Ihre jungen Führungskräfte im Geschäft mit der Bundeswehr!

Ziel des AdvancedProgram ist es, die Teilnehmer in ihrer Aufgabe für das Unternehmen

„trittsicher zu machen“.

Inhalt des AdvancedProgram sind zwei parallel verlaufende Programme. Hier erhalten

Newcomer sowohl das nötige Hintergrund- und Zusammenhangswissen der militärischen

Rüstung und Beschaffung als auch konkrete Empfehlungen, wie sie sich selbst für Ihr

Unternehmen im Military Business besser aufstellen können.

Ablauf des AdvancedProgram für die Teilnehmer:

• 2 Tage Startseminar. Hier lernen wir uns persönlich kennen und besprechen erste

Aspekte des persönlichen Coaching. Sie erhalten auch Informationen zu den

Webinaren und wie Sie diese Schulungsangebote am Besten nutzen.

• Academy Webinar mit sechs unterschiedlichen Modulen zu den Themen:

• Auftraggeber Bundeswehr,

• Customer Product Management (wie beschafft die Bundeswehr),

• Wehrtechnische Industrie (Überblick),

• Business Development Wehrtechnische Industrie,

• Netzwerke, Verbände, Organisationen in der wehrtechnischen Industrie und

• Compliance bei Bundeswehr/ Industrie

zum Selbststudium.

Nach jeweils zwei Modulen beantworten wir im Academy Review in einer Videokonferenz

in der Gruppe offene Fragen und vertiefen ausgewählte Themen.

• Persönliches Coaching erfolgt in drei Abschnitten. Zu Beginn stimmen wir die

Erwartungen Ihres Arbeitgebers und Ihre persönlichen Wünsche zum Coaching ab.

Schwerpunkt ist dabei die Entwicklung in Ihrer aktuellen oder zukünftigen Rolle als

Führungskraft.

Nach dem Schulungsmodul 3 starten wir mit individuellen Praxistipps in ausgewählten

Themen, die Sie trittsicher werden lassen.

Im letzten Abschnitt geben wir Ihnen Empfehlungen zu Aktivitäten und

Weiterbildungsmaßnahmen, die Ihre Fähigkeiten im Military Business weiter stärken

werden.

• 3 Tage Abschlussseminar mit Prüfung.

Das Coaching wird mit Diskussion von realen Business Cases abgeschlossen. Sie

lernen Unternehmer kennen, die aus ihrer Unternehmenspraxis berichten. Die

Erfolgskontrolle erfolgt mit einer Prüfung auf der Grundlage eines Multiple Choice

Tests. Der Abschlussabend mit Aushändigung der Urkunden beendet das

AdvancedProgram.

TN-Zahl: max.10 | Dauer: 12 Wochen | Kosten je TN: 7.000 € (zzgl. MwSt.)
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